
единая бизнес-платформа 
управления результатами

Мы даём инструмент, который работает каждый день: 

ставишь цель выполняешь фиксируешь результат

2025ИНТЕГРАЦИЯ “Сбербанк”

С ПРИЛОЖЕНИЕМ “ЦЕЛЬ”

 «Цель» превращает Сбербанк из «просто 
банка» в финансовую инфраструктуру жизни

Пользователь сформулировал цель или ежедневную задачу  → сразу видит, 
как сервисы Сбербанка закрывают конкретную финансовую потребность 
(накопить, оплатить, инвестировать, оформить кредит)

Потребность

2025Живой сценарий: Переезд
Пользователь поставил цель

«переехать из Мурманска в Москву»

В «Цели» он разбил её на шаги

Открой накопительный счёт

и начни копить на переезд 

Оформить потребительский кредит,

если нужно ускориться
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Другие сценарии
Запустить бизнес:
Зарегистрировать ИП 
онлайн, открыть 
расчётный счёт в 
Сбербанке за 5 минут

Выучить испанский:
Открыть 
накопительный счёт

в Сбербанке 
или оплатить

Купить авто:
Автокредит Сбербанка

2025МЫ СУЖАЕМ ВАРИАНТЫ

ДО ТОЧНОГО РЕШЕНИЯ
И сознательно предоставляем конкретный 
вариант решения каждой задачи:

Таким же способом мы даём людям способ 
решения задач переходом на Сбербанк

Скажите миллиону людей: 

«Представьте яблоко» — и каждый 
вообразит своё: зелёное,

жёлтое, красное.

Скажите: 

«Представьте красное яблоко» —

и весь миллион увидит одно

и то же красное яблоко.

Наша кнопка сразу ведёт к Сбербанку

ЗАЧЕМ ЭТО «Сбербанку»?

Глубина
Банк становится решением 
жизненных задач, а не точкой 
транзакции

Маркетинг
Витрина «1 248 732 целей 
реализованы со Сбербанком

Лояльность
Чем больше закрытых целей, тем 
выше повторные продукты (кредиты, 
накопительные счета)

Партнёры
Давая пользователям простое 
решение через Сбербанк, мы 
побуждаем их  пользоваться  услугами 
банка

Новая метрика становится показателем реальной 
ценности площадки Сбербанка в жизни людей

2025РАСШИРЕННАЯ

ЦЕПОЧКА РЕШЕНИЙ
чтобы пользователь закрывал задачу не 
одним, а серией последовательных шагов 
— все через партнерскую систему

2025

ШАГ 2
Пример:

Купить машину

ШАГ 1
Выбрать авто 
на маркетплейсе / 
объявлении

Автокредит Сбербанка

или «накопительный счёт»

предложение банка-партнёра

для целевого накопления или кредита

2025Пример: Полететь на Алтай

ШАГ 1 ШАГ 2
Накопительный счёт

«Путешествие»

Оплата гида и аренды

через «СберКарта Тревел»

Не абстрактное желание, а чёткий 
финансовый план с прямыми ссылками 
на сервисы Сбербанка — всё в одном окне

2025

Выгода для 
пользователя
У человека появляется не абстрактное 
желание, а структурированный план

с прямыми ссылками на партнёрские 
решения



Всё в одном окне и без лишнего поиска

2025B2B-МОДУЛЬ «ЦЕЛЬ» ДЛЯ 
КОРПОРАТИВНЫХ КЛИЕНТОВ
Сильный сотрудник Сильная команда Сильный бизнес

 «Яндекс» подключает 2 000 
корпоративных аккаунтов «Цели». 



Сотрудники ставят личные

и рабочие цели — а финансовые

шаги (открыть накопительный счет) 
закрывают через Сбербанк.

Например:

Проект «ЦЕЛЬ» выстроил устойчивую модель 
привлечения и удержания пользователей. 

У нас есть продуманная система, охватывающая 
все ключевые точки контакта — от первого 
знакомства до регулярного использования 
и глубокой вовлеченности.



Она сочетает в себе цифровые

и офлайн-инструменты, контент,

эмоциональные триггеры и бизнес-логику.

СИСТЕМА ПРИВЛЕЧЕНИЯ

И УДЕРЖАНИЯ

Мы не полагаемся на разовые акции — 
в основе лежит стратегическая система, 
в которой каждый пользователь проходит 
путь от интереса к действию, от действия 
к результату, от результата к привычке.


Именно поэтому у нас высокая 
конверсия, сильный ретеншн и растущая 
выручка как в B2C, так и в B2B-сегменте

«СберБанк» получает 
прямой доступ к новой 
аудитории и медийный кейс:
 

«Мы помогаем людям 
добиваться целей»

Укрепляется образ бренда: 
это не просто банковский 
продукт, а инструмент 
реальных жизненных 
изменений

2025

Мы предлагаем

Сбербанку стать 
архитектором привычки:

Жить по целям и закрывать 
их через ваши продукты.

Готовы встретиться, показать 
демо и цифры в деталях.


